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MICRO-MEDICAL ist ein fuhrendes Medizintechnikunternehmen fir Point-of-Care Diagnostik, Pravention,
Wundmanagement, Endoskopie und Mikronahrstoffe/Vitalstoffe. Wir sind seit 1984 inhabergefiihrt und
betreuen Uber 14.000 Kunden in Deutschland, Osterreich, Schweiz, Italien und der Niederlande. Zu unseren
Kunden gehéren Arzte, Kliniken, Apotheken, Heilpraktiker und Préventionsunternehmen.

Verstarken Sie unser Team mit Ihrer Leidenschaft fr den Vertrieb. Wir suchen Sie als motivierten und
engagierten

Vertriebsleiter/*in (w/m/d) im AuRendienst
fur die Regionen in Deutschland / Osterreich / Niederlande und Schweiz.
Ihre Aufgaben:

Suchen Sie eine herausfordernde und abwechslungsreiche Tatigkeit? Wir bieten Ihnen als Vertriebsleiter/*in
fur innovative Produkte und Dienstleistungen die Mdglichkeit, Ihre Kunden zu begeistern und zu
Uberzeugen. Sie sind bei uns als erster Ansprechpartner (w/m/d) fir Ihre Kunden von der Akquise bis zur
laufenden Belieferung verantwortlich und bauen eigenstandig Ihr Vertriebsteam auf.

Leitung der Verkaufsbereiche: Diagnostik, Endoskopie, Wundmanagement und Mikron&hrstoffe/Vitalstoffe
Ausbau der Marktposition durch Neukundenakquise (Arzte, Klinken, Apotheken und Heilpraktiker)+
Eigenstandiger Aufbau der Vertriebsmannschaft / von der Personalakquise bis zum Personalmanagement
Strategische Entwicklung der Kundenbeziehung bei Bestandskunden und Key-Account-Kunden (Vorstellung
von Neuprodukten, Abschluss von Vertragen)

Vernetzung mit verschiedenen Fachabteilungen bei unseren Kunden mit nachhaltigem Aufbau
vertrauensvollen Kontakten zu den Entscheidern

Beratung der Kunden in anwendungs- und marketingtechnischen Fragestellungen mit dem Schwerpunkt
auf Point-of-Care Diagnostik - Gerate fur Blutschnelltests

Ausbildung der unterstellten Vertriebsmitarbeiter

Gelegentliche Mitreisen mit Vertriebsmitarbeiter

Erarbeitung kundenindividueller und bedarfsspezifischer Marketingaktivitaten



Aufbereitung und Prasentation von anspruchsvollen Angeboten beim Kunden, ggf. mit fachlicher
UnterstUtzung unserer Spezialisten

FUhrung von Preis- und Verkaufsverhandlungen

Teilnahme an Messen- und Kongressen

Gelegentliche OP Begleitungen

Ihre Personlichkeit und Qualifikation:

Sie verflgen Uber eine medizinische oder kaufmannische Ausbildung

Erfahrung im Aufbau und der Leitung von Vertriebsabteilungen notwendig

Sie haben mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb erklarungsbedurftiger Produkte und Dienstleistungen
Der Vertrieb und die Personalfihrung macht Ihnen Spal3 und Sie fihlen sich wohl beim Kundenkontakt
Sie sind reiselustig und es macht Ihnen Spal3 unterwegs zu sein

Sie sind hungrig nach Erfolg

Wir bieten Ihnen:

Eine interessante und herausfordernde Tatigkeit mit sinnhaften Produkten und Dienstleistungen fur den
Menschen

Ein gesundes familiares Unternehmensumfeld mit Freiheit zur persdnlichen Entwicklung

Ein leistungsgerechtes Grundgehalt, erfolgsorientiertes Provisions- und Bonusmodell (ohne Deckelung)
Gute Sozialleistungen

Maoglichkeiten zur Weiterbildung

Ein moderne Home-Office-Ausstattung

Einen Firmenwagen (auch zur privaten Nutzung)

Wir freuen uns auf lhre Bewerbungen:
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